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                       《广告与促销技巧》精品课

校外实训环境
1、校外实训：引导学生利用课余时间到企业或商超实习实践，真实地体验广告活动，并结合课堂学习，大大提高学习效果。
	序号
	基地名称
	单位
	实训内容
	建设时间

	1
	房地产经纪实训基地
	青岛链家宝业房地产经纪有限公司
	广告策划、客户开发、商务谈判、、客户管理
	201205

	2
	汽车销售

实训基地
	青岛信宝行汽车销售服务有限公司
	广告策划、客户开发、商务谈判、汽车销售、客户接待、售后服务
	201205

	3
	房地产营销实训基地
	青岛浩华联合不动产顾问有限公司
	广告策划、客户开发、商务谈判、房地产销售、客户管理和服务，地产销售策划管理
	201205

	4
	体育用品营销实训基地
	迪卡侬青岛丹山店
	广告策划、顾客沟通、体育产品销售

售、客户管理和服务，店面经营与管理
	201205

	5
	连锁店经营管理实训基地
	青岛可好便利店管理有限公司
	广告策划、顾客沟通、日用品销售

售、客户管理和服务，店面经营与管理
	201105


2、顶岗实习：除了课堂实训以外，我们还联系各个企业，建立了多个校内外实训基地，这样让学生去进行实地观摩、学习和操作，锻炼了学生实际操作能力，学以致用，同时，也可以提高我院市场营销专业在社会上的知名度。
	序号
	基地名称
	单位
	实训内容
	建设时间
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售、客户管理和服务，店面经营与管理
	201105


[image: image1.png]FEEELBTRT $ESWHR



[image: image2.png]L IET
ZHEER
—s-8%+-A

— ERATRETT .

= CRSERSTHRA S
= TR TN

L GIEERESTIRS R

B AT R RIS
7o UARERERIASN IR
+ SR

I\ CIRSERSSTASE

T ERSEREIARSSTHIRAEE
+ ForlEREE

e SRR

o A

12

13

18

2





[image: image3.png]